
Вопросы и ответы по результатам предтендерной конференции,  

которая проводилась 29 сентября 2021 года, 10-00 (Скайп-связь) 

Questions and answers based on the results of the conference conducted on the 29th of September 2021, at 10:00 AM (Skype) 

 

 660-2021-UNDP-UKR-RFP-RPP - Поставка, установка и обслуживание информационных терминалов с сенсорным экраном для нужд медицинских 
учреждений Донецкой области для передачи ключевых сообщений о предоставлении медицинских услуг, удовлетворения потребностей пациентов 

в информации системы здравоохранения, и содействия развития самопомощи. 

660-2021-UNDP-UKR-RFP-RPP - Distribution, installation, and maintenance of the touch screen information terminals for the needs of the healthcare facilities 
in Donetsk oblast to convey key messages concerning the medical services delivery, cover patients’ needs in health-related information, and contribute to the 

self-assistance 

№ Вопрос Ответ 

1 
Почему  Техническое задание содержит очень 
узкоспециализированые требования к продукту ? 
 

Техническое задание подготовлено на основе потребностей конечного 
бенефициара. Все технические требования к оборудованию содержат 
необходимые допуски, чтобы не ограничивать число потенциальных 
участников тендера. Технические требования к программному обеспечению 
подготовлены с учетом функционирующих систем конечного бенефициара 
и, соответственно, необходимости возможности гармонизации 
поставленного оборудования с ними. 
 

2 

В случае, если компания не может закрепить отдельных 
специалистов, которые будут вести исполнение данного 
задания, из-за своей корпоративной политики, можно 
ли не предоставлять резюме в рамках тендерной 
заявки? 

Требования, указанные в Техническом задании, не могут быть изменены и 
являются основой для проведения полноценного конкурса. 
 

3 
Насколько необходимо предоставлять детализацию 
бюджета в рамках тендерной заявки? 

Детализация бюджета обеспечивает прозрачность и позволяет провести 
анализ/сравнение стоимости основных компонентов среди финансовых 
предложений участников тендера, а также сопоставить их стоимость с 
ориентировочной рыночной стоимостью услуг/товаров. 

4 
Есть ли в наличии перечень МИС, которые используются 
в лечебных заведениях? 

К сожалению, данного перечня нет в наличии, однако его можно будет 
запросить дополнительно, по необходимости. 

5 

Может ли осуществляться доставка информационных 
терминалов в лечебные заведения курьерской службой 
без физического присутствия представителя 
поставщика? 

Предполагается, что поставка будет осуществляться вместе с установкой и 
проверкой функциональности аппаратов, поэтому сопровождение 
представителя поставщика является необходимым. 



6 
Какой подход к проведению обучения/инструктажа 
всего вовлеченного и заинтересованного персонала 
мед.учреждений? 

Предполагается, что после успешной поставки и установки всего 
оборудования, компания проведет обучающий(ие) онлайн 
тренинг(и)/инструктаж(и) для всех заинтересованных лиц медицинских 
учреждений. 

7 

Возможна ли пересылка оборудования из учреждения 
поставщику в случае необходимости гарантийного 
обслуживания или необходимо обслуживание на 
местах? 

К сожалению, конечный бенефициар не сможет покрывать расходы, 
связанные с пересылкой оборудования поставщику. 

8 
На каких языках может быть подготовлено 
предложение? 

Один из 3-х следующих языков: английский, украинский, русский 

9 
Може ли подача предложения быть от частного 
предпринимателя (ФЛП)? 

Подача предложения может осуществляться от имени частного 
предпринимателя, однако, данный предприниматель должен 
соответствовать всем квалификационным требованиям согласно 
Технического задания.  

 
 
 
 
 
 
 
 
 



Дополнение №1/Attachment No.1 

2. Joint Venture, Consortium or 
Association 

2.1 If the Bidder is a group of legal entities that will form or have formed a Joint Venture (JV), Consortium or 

Association for  the Proposal, they shall confirm in their Proposal that : (i) they have  designated one party 

to act as a lead entity, duly vested with authority to legally bind the members of the JV, Consortium or 

Association jointly and severally, which  shall be  evidenced by Agreement among the legal entities, and  

1. Совместное предприятие, консорциум 
или ассоциация 

1.1 Если участник тендера является группой юридических лиц, которые создадут или уже создали 

совместное предприятие (СП), консорциум или ассоциацию для Предложения, они должны 

подтвердить в своем Предложении следующее: (i) что они поручили одной из сторон 

действовать в качестве ведущего субъекта, надлежащим образом наделенного полномочиями 

связывать членов СП, консорциума или ассоциации солидарны правовыми обязательствами, что 

должно быть подтверждено заверенным соглашением между юридическими лицами и 

представлено вместе с Предложением; и (ii) что если контракт будет заключаться с ними, то он 

будет заключен между ПРООН и назначенным ведущим субъектом, который будет действовать 

от имени и в интересах всех субъектов-членов, входящих в состав совместного предприятия. 

1.2 После истечения крайнего срока подачи предложений ведущий субъект, указанный в качестве 

представителя СП, консорциума или ассоциации, не может быть заменен без предварительного 

письменного согласия ПРООН. 

1.3 Ведущий субъект и субъекты, которые являются членами СП, консорциума или ассоциации 

должны соблюдать положения относительно подачи только одного Предложения. 

1.4 В описании организации СП, консорциума или ассоциации должна четко определяться 

ожидаемая роль каждого субъекта совместного предприятия в выполнении требований СПП, как 

в Предложения, так и в соглашении о СП, консорциуме или ассоциации. Все субъекты, входящие 

в состав СП, консорциума или ассоциации, подлежат оценке ПРООН на предмет приемлемости 

и квалификационных характеристик. 

1.5 При подаче профессиональных достижений и опыта работы СП, консорциума и ассоциации 

должно проводиться четкое различие между такими результатами: 

а) достигнутыми совместно СП, консорциумом или ассоциацией; и 

б) достигнутыми индивидуальными субъектами СП, консорциума или ассоциации. 

1.6 Контракты, ранее выполненные индивидуальными специалистами, работающими в частном 

порядке, но постоянно связаны или были временно связаны с любой из фирм-членов, не могут 

заявляться как опыт работы СП, консорциума или ассоциации или их членов, а должны 

заявляться только самыми индивидуальными специалистами в их представлении 

индивидуальных достижений. 

1.7 Участие СП, консорциума или ассоциации поощряется при наличии межотраслевых задач с 

высокой стоимостью, когда у одного предприятия может не быть необходимых ресурсов и 

необходимого экспертного потенциала. 



submitted  with the Proposal; and (ii) if they are awarded the contract, the contract shall be entered into, 

by and between UNDP and the designated lead entity, who shall be acting for and on behalf of all the 

member entities comprising the joint venture.   

2.2 After the Deadline for Submission of Proposal, the lead entity identified to represent the JV, Consortium 

or Association shall not be altered without the prior written consent of UNDP.   

2.3  The lead entity and the member entities of the JV, Consortium or Association shall abide by the provisions 

of Clause 9 herein in respect of submitting only one proposal.  

2.4 The description of the organization of the JV, Consortium or Association must clearly define the expected 

role of each of the entity in the joint venture in delivering the requirements of the RFP, both in the Proposal 

and the JV, Consortium or Association Agreement.  All entities that comprise the JV, Consortium or 

Association shall be subject to the eligibility and qualification assessment by UNDP. 

2.5 A JV, Consortium or Association in presenting its track record and experience should clearly differentiate 

between: 

a) Those that were undertaken together by the JV, Consortium or Association; and  

b) Those that were undertaken by the individual entities of the JV, Consortium or Association. 

2.6 Previous contracts completed by individual experts working privately but who are permanently or were 

temporarily associated with any of the member firms cannot be claimed as the experience of the JV, 

Consortium or Association or those of its members, but should only be claimed by the individual experts 

themselves in their presentation of their individual credentials. 

2.7 JV, Consortium or Associations are encouraged for high value, multi-sectoral requirements when the 

spectrum of expertise and resources required may not be available within one firm. 

 

 


